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kosmetiktipp

Auf einfache Art mehr Produkt-Verkauf erzielen -

»Verkaufsstunden« machen es moglich
Nicht nur Behandlungen sollten KosmeTI PEI

zum  alltdglichen  Geschift
gehoren, auch der Produktverkauf spielt sy

Vorteile fiir die Kunden und
die Institute

Feste Verkaufszeiten haben den Vorteil,
dass Kunden zum Produkteinkauf kom-

ten, da Verkaufsgespriche eingeplant
sind.

Mehr tiber dieses Konzept sowie sei-
eine wichtige Rolle fiir den Gewinn ei- ne einfache Umsetzungsmaglichkeit
nes erfolgreichen Institutes. kann man im Internet nachlesen unter
In einer TNS-Studie vom Verband

Cosmetic Professional gaben Kunden

bit.ly/verkaufsstunden
Jirgen Singer hat Kosmetipp ins
Leben gerufen und bietet im Inter-

von Kosmetik-Instituten an, dass sie es  men und eine individuelle Beratung erhal-

als schwierig empfinden, zwischen den  ten. Die Vorteile fiir das Institut liegen auf net praxiserprobte Vorschldge sowie
Tipps und Tricks fiir Insti-

tutsinhaberinnen.

geplanten Behandlungsterminen not-  der Hand: Gewinnsteigerung
durch erhéhten Produktver-

kauf, aber auch durch das Er-

wendige Produkte im Institut einzu- Kurz,

kaufen, weil sie die Kosmetikerin nicht knapp, zur sofortigen Um-

wihrend einer Behandlung stéren wol-  schlieben einer neuen Kunden- setzung und vollig kosten-

len. Daneben gibt es einige potenzielle  zielgruppe. Es steht Zeit zur los.

»Nur-Kauf-Kunden«, denen man die Planung und Durchfihrung Info: www.kosmetipp.de

Méglichkeit geben sollten, sich beraten  von Marketing-MaBnahmen

zu lassen und entsprechend des Haut-  und fiir die interne Organisati- P R R
zustandes die passenden Produkte zu  on zur Verfiigung. »Nur-Kauf- gon, Nomatn Cqamies i
dem spa business verlag.

erwerben. Kundenc« fithlen sich gut bera-

A

EOVITA™

HerbaCeuticals

Systempflege fiir gesunde Haut

Gesunde Haut ist schone Haut. Durch
NEOVITA regeneriert sich die Haut mit
hochwertigen, barrierestarkenden Wirk-
stoffen aus der Natur. Die Systempflege
bietet eine Losung fiir jeden Hautzustand.

D-69256 Mauer/Heidelberg o

Ohne Konservierungsmittel

Alle Produkte sind im Mousse-Container
steril verpackt und physikalisch ohne
jegliche Konservierungsmittel langfristig
haltbar. NEOVITA HerbaCeuticals sind
Wirkstoffkosmetik pur ohne Fiillstoffe.

Fax: 06226-921666 -°

info@neovita.eu e

Top Behandlungs-Ergebnisse

Durch die einzigartige NEOVITA Techno-
logie sind alle Wirkstoff-Systeme im Micro-
Mousse gleichmiBig verteilt und werden
besonders gut an die Haut abgegeben. Fiir
sichtbar und spiirbar schone Haut.

www.neovita.de

Die Alternative fiir gesunde Haut




